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Kurze 
Umfrage



● Was ist die wichtigste Sales Funktion 
in HubSpot?

● Nutzt du den Lead-Status?

● Was automatisierst du im Sales?



Kleine 1x1 der 
Eigenschaften

1.



Kleine 1x1 der 
Eigenschaften
Die wichtigste Sales Funktion

● Nutze eine Bezeichnungslogik, z.B. Inhalt | 

Feldtyp | Initialen = Anrede | Dropdown | m2G

● Nutze Gruppen für größere Unterschiede

● Überprüfe, ob es schon identische 

HubSpot-Eigenschaften gibt

● Bereinige die Eigenschaften, s. Operations 

Hub



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/property-settings/4354098/properties?type=0-1&buId=0
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Best Practice für 
Lead-Status

2.



Lead Status

Flexibel für Lifecycle und Deals

● Segmentierung anhand von 

Sales Aktivitäten

● Outreach priorisieren

● Manuell, Workflows oder 

ausgeblendet in Formularen



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Benutzerdefinierte 
Ansichten

3.



Benutzerdefinierte 
Ansichten
Fokus für Sales

● Standardansicht bearbeiten

● Bedingt für bestimmte Szenarien, z.B. für 

Pre Sales, Produkte, Neukunden vs. 

Bestandskunden etc.

● Über X Ansicht kurz und präzise halten



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Deal-Phasen und 
Pflicht-Eigenschaften

4.



Deal-Phasen und Pflicht-Eigenschaften
Wichtige Daten immer abfragen

● Pflicht-Eigenschaften für 

saubere und konsistente Daten

● Tipp für Phasen “Gewonnen” 

und “Verloren”: Per Dropdown 

nach Gründen fragen und im 

Team teilen



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Dokumente für 
hilfreiche Insights

5.



Dokumente für hilfreiche Insights
Für Standard-Präsentationen & Co.

● PDFs vermeiden, weil… aus 

Gründen

● Für Präsentationen, 

Unternehmensvorstellungen & Co.

● Tipp: Für alle Sales-Mitarbeiter 

zentral zur Verfügung stellen



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Sales-Leitfäden

6.



Sales-Leitfäden
Unterstützen, nicht bevormunden.

● Die wichtigsten Eckdaten 

abfragen.

● Gemeinsam mit 

Sales-Mitarbeitern 

entwickeln.

● Ab Professional mit 

empfohlenen Leitfäden auf 

Basis von Eigenschaften.



DEMO

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit
https://developers.hubspot.de/docs/api/crm/contacts


Workflows

7.



Workflows
Ein Geschenk für dich.

● (Fast) alle Workflows, die du brauchst >

https://ur.made2grow.de/hubfs/Das%20perfekte%20Workflow-Setup%20%20made2GROW%20(1).pdf


Fragen?



Super Admin Bootcamp

Zur Anmeldung

https://app.hubspot.com/workflows/4022789/platform/flow/349267293/edit/actions/1/custom-code
https://www.hubspot.de/academy/bootcamps/super-admin
https://www.hubspot.de/academy/bootcamps/super-admin


Ideen, Anregungen, 
Austausch?

www.linkedin.com/in/sebastian-schaefer112/

https://www.linkedin.com/in/lkla/
http://www.linkedin.com/in/sebastian-schaefer112/


1. HubSpot Checkup ✅
2. HubSpot Wartungsvertrag ✅
3. HubSpot Retainer ✅
4. Brainstorming mit Kaltgetränk ✅

Wie kann es für dich 
weitergehen?

https://ur.made2grow.de/hubspot-checkup
https://www.made2grow.de/leistungen/hubspot-agentur-koeln#wartung
https://www.made2grow.de/leistungen/hubspot-agentur-koeln
https://www.made2grow.de/brainstorming-mit-kaltgetraenk


Falls dir unser kostenfreier HubSpot Checkup helfen 
konnte, würden wir uns sehr freuen, wenn du uns mit 
einer Bewertung im HubSpot Anbieterverzeichnis 
unterstützt.

→ Hier findest du unser Profil 

Eins noch…

https://ecosystem.hubspot.com/de/marketplace/solutions/made2grow-gmbh
https://ecosystem.hubspot.com/de/marketplace/solutions/made2grow-gmbh


Sebastian Schäfer
sebastian.schaefer@made2grow.de 

+49 (0)221 98 65 128 0 

made2grow.de

Danke für die 
Aufmerksamkeit.

https://www.made2grow.de/


Dein Wachstum ist unser Erfolg: Wir kombinieren HubSpot als 
zentrale CRM Plattform mit SEO, Content, SEA & LinkedIn Ads und 
arbeiten nach der Inbound-Methodik. Für unsere Kunden bauen wir 
HubSpot als zentrales CRM und BI Tool auf und sorgen dafür, dass 
Interessenten zu Leads und schließlich zu treuen Kunden werden. 
Auch komplexe Website-Projekte, sowie Umzüge auf HubSpot CMS 
zählen zu unserem Fachgebiet.

Agentur-Fakten: 
● Gründung: 01.12.2017
● Team-Mitglieder: 4+
● Abgeschlossene Projekte: 100+
● HubSpot Partner-Stufe: Platin
● Zertifizierte HubSpot Trainer mit Gastauftritten in der 

offiziellen HubSpot Academy

HubSpot, SEO & 
Performance Marketing 
für komplexes B2B

Über made2GROW


